“挑战杯”中国大学生创业计划竞赛备赛攻略

为更好帮助同学们梳理参赛要求，总结参赛经验，现依据往届“挑战杯”中国大学生创业计划竞赛团队参赛情况与项目成果，向同学们提出如下参赛建议，供参考。
一、充分阅读竞赛文件
（一）详细研读竞赛章程：在参赛前仔细研读《“挑战杯”中国大学生创业计划竞赛章程》，明确竞赛内容、参与方式、参赛要求与参赛形式，合理准备筹划。
（二）仔细思考选题要求：在选择项目选题时，确保选题符合竞赛要求。例如，选题应当聚焦创新、协调、绿色、开放、共享五大发展理念其中之一，具有较高立意，符合社会主义核心价值观。选题还应注重创新性、先进性、独特性、商业性、可持续性相统一，具有难以复制的核心竞争力。此外，项目前期是否有一定基础或积累也是选题时的重要考虑因素。着重考虑选题的实际商业潜力，了解相关市场需求和竞争情况。
（三）谨慎选择赛事组别：根据选题，分析项目的特点，指出其适合的特定组别的原因。另外，团队需要强调项目的核心价值，解释其对组别要求的具体满足。一些实例或经验的提供也能够支撑选择。
二、合理落实团队建设
根据选题，优先选择具有相关经验与成果的队员。队员间应学科交叉与优势互补，使团队具有产品研发设计、图文排版美化、商业分析营销、讲演答辩等各方面能力。责任心也是成员必不可少的品质，整个团队需要团结协作、相互学习，共同完成竞赛的各项任务。同时，组建队伍成功后，首先明确团队领袖的角色，以便规划和协调整个团队的工作。然后，团队领袖不仅应当具体列出任务和责任的分配表，以便清晰地展示团队协作，还需要提供建立有效沟通渠道的建议，如使用在线协作工具。团队应强调定期会议的重要性，如每周汇报会或决策会议；探讨建立积极团队文化的方法，如奖励制度或培训计划。
三、注重项目材料规范
（一）注重商业计划书的内容：参赛选手应当详细介绍市场分析，包括市场规模、趋势和机会；深入分析竞争对手的优势和劣势；解释目标市场，描述目标客户群体；探讨市场策略，包括市场定位、定价策略和销售渠道；提供财务预测，包括收入、成本、利润预测等；讨论潜在风险，如市场风险、竞争风险和执行风险；强调商业模式，如何赚钱、可持续性和成长计划。
（二）制定品牌推广的具体策略：第一，制定社交媒体推广计划，包括平台和内容发布频率。第二，提供线下活动的示例，如展会或宣传活动。第三，探讨建立合作伙伴关系的好处，如合作推广或联合营销。
四、细致执行反馈总结
及时反馈，复盘阶段性成功和失败因素。讨论改进计划，持之以恒不断修改。同时，强调与其他团队分享经验和提供反馈的重要性，以促进大团体的共同进步。
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